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Eingehen auf die
Thalia-Forderungen?

Die gréf3eren Verlage haben von Thalia
kinftig ein verschérftes Konditionenmodell
zu erwarten. Wie gehen Sie damit um?

»Derartigen Konditionsgefiigen kén-
nen wir nicht zustimmen. Wir wiirden
auch unglaubwiirdig gegeniiber un-
seren anderen Partnern. Die eskalie-
renden Forderungen unterhéhlen
zunehmend den festen Ladenpreis.«
Reinhold Joppich

Kiepenheuer & Witsch, Koln
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»Wir haben keine Méglichkeit mehr,
immer wieder noch héhere Konditionen
zu gewahren. Es kann auch nicht im
Interesse von Thalia sein, den unabhan-
gigen Qualitatsverlagen durch unver-
tretbare Forderungen die 6konomische
Basis ihrer Arbeit zu entziehen.«

Georg Rieppel, Suhrkamp,

Frankfurt am Main
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»Verlage miissen lernen, mit
solchen Wiinschen verniinftig umzu-
gehen. Thalia ist ein sehr guter
Veranstaltungspartner fiir uns, aber
Exklusivrechte kann es nicht
geben.«

Christian Tesch

Droemer Knaur, Miinchen

»Das ist ein Versuch, Usancen aus
anderen Branchen in unserer einzu-
fihren. Wiirden wir darauf einge-
hen, ware der feste Buchpreis
durchaus gefahrdet.«

Karlheinz Jungbeck,

Liibbe, Bergisch Gladbach
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Sagen Sie uns lhre Meinung
boersenblatt@mvb-online.de
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