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Seminar Termin Referent Preis
zzgl. MwSt.

UMBREITBUSINESS Praxisschulung 28.02.2012 Alexander Walther, SoftLevel GmbH €   99,00

Social Media in der Buchhandlung 06.03.2012  Stefanie Leo, www.buecherkinder.de, Solingen, 
Susanne Martin, Inhaberin Schiller Buchhand-
lung, Stuttgart

€ 189,00

Das geglückte Leben 
Ratgeber in Ihrer Buchhandlung

27.03.2012 Michael Schikowski € 189,00

Richtig motivieren 
Teambildung und Teamführung für die Praxis

28.03.2012 Christiane Goebel, Supervisorin (DGSv), 
Kommunikationsberaterin, Trainerin und Coach

€ 189,00

„Vor lauter Wasser aufwischen kommen 
wir nicht dazu, den Hahn zuzudrehen ...“
Lösungen für ein effektives Zeitmanagement 

17.04.2012 Jörg Winter, Trainer und Coach € 189,00

Rechnungskunden aktiv gewinnen und 
behalten – Crashkurs

18.04.2012 Dr. Dorothea Redeker, Strategie- und Branchen-
beraterin

€ 189,00

Vom Buchhändler zum Informationsdienst-
leister
Neue Strategien für das Rechnungsgeschäft 

19.04.2012 Dr. Dorothea Redeker, Strategie- und Branchen-
beraterin

€ 189,00

5. Anwendertreffen 
 

 Warenwirtschaft
24.04.2012 und
25.04.2012  

Alexander Walther, SoftLevel GmbH, Marika 
Bender, Umbreit EDV-Kundenbetreuung, 
Stephanie Gutermann, Umbreit EDV-Kunden-
betreuung

€  39,00

Die 7 Summits-Strategie 
Mit Leichtigkeit persönliche Gipfel erreichen

26.04.2012 Steve Kroeger, Gabal Verlag €  59,00

Veranstaltungsmanagement 03.05.2012 Ulrich Dombrowsky, Buchhändler in Regensburg € 189,00

Die Team-Schmiede 10.05.2012 Jörg Winter, Trainer und Coach € 189,00

Unternehmertage
Zwei Tage, um an Ihrem Unternehmen zu arbeiten

23.05.2012 und
24.05.2012

Jörg Winter, Trainer und Coach kostenlos

Rechnungskunden aktiv gewinnen und 
behalten – Vertiefungskurs 1
Grundlagen und praktische Schritte für die 
erfolgreiche Akquise vor Ort

12.06.2012 Christiane Goebel, Supervisorin (DGSv), 
Kommunikationsberaterin, Trainerin und Coach

€ 189,00

Klartext reden! 13.06.2012 Christiane Goebel, Supervisorin (DGSv), 
Kommunikationsberaterin, Trainerin und Coach

€ 189,00

Rechnungskunden aktiv gewinnen und 
behalten – Vertiefungskurs 2 
Kernelemente des erfolgreichen Rechnungsgeschäfts

26.06.2011 Dr. Dorothea Redeker, Strategie- und Branchen-
beraterin

€ 189,00
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